
 

HERZLICH WILLKOMMEN! 

Eurostars - Was macht 

einen guten Antrag aus? 



PROGRAMM 

• Vormittag 

• Begrüßung 

• Überblick über das Programm 

• Wie überzeuge ich die Jury? 

• Services des EEN zu Ihrer Unterstützung 

 

• Nachmittag 

• Der Eurostars-Antrag im Detail 

• Erfahrungsbericht 

• Eurostars in der FFG – Kostenplanung etc. 
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FFG-Akademie, 3. Dezember 2015 

 

Olaf HARTMANN 

Eurostars NPC  

Das Förderprogramm 

„Eurostars-2“ im Überblick 



© EUREKA Secretariat 2014 

Was ist Eurostars? 

© EUREKA Secretariat 2014 

Ein gemeinsames Programm EUREKAs und der EU 

Speziell für F&E treibende KMU 

Marktnah 

Bottom-up 

Zusammenarbeit über die Ländergrenzen 
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Eurostars-2 in Horizon 2020 

© EUREKA Secretariat 2014 

75% 

EUROSTARS 

MITGLIEDS-

LÄNDER  

Europäische 

Union  

25% 

Gesamtes Eurostars FÖRDERBUDGET 2014-2020 

ca. 1.15 MILLIARDEN € 

Förderverträge werden 

mit nationalen Agenturen 

geschlossen 
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Eurostars-Länder 

© EUREKA Secretariat 2014 

Austria 

Bulgaria 

Belgium 

Croatia 

Cyprus 

Czech Republic 

Denmark 

Estonia 

Finland 

France 

Germany 

Greece 

Hungary 

Iceland 

Ireland 

Israel 

Italy 

Latvia 

Lithuania 

Luxembourg 

Malta 

The Netherlands 

Norway 

Poland 

Portugal 

Romania 

Slovak Republic 

Slovenia 

South Korea 

Spain 

Sweden 

Switzerland 

Turkey 

United Kingdom 

34 Länder 

ab 2016: Kanada (t.b.c.) 
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Eurostars-Länder 

© EUREKA Secretariat 2014 

hellblau: 

derzeit keine 

Fördermittel, 

Teilnehmer  

müssen alternativ 

finanzieren. 

 

Drittstaaten- 

Regelung: 

Unternehmen aus 

Drittländern 

können an 

Eurostars-Projekten 

teilnehmen: 

• ≥ 2 E* - Länder 

• Eigen- 

finanzierung 

Die aktuelle Liste finden Sie auf www.eurostars-eureka.eu ! 

http://www.eurostars-eureka.eu/
http://www.eurostars-eureka.eu/
http://www.eurostars-eureka.eu/
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Universit
y 

Projekte sind KMU-dominiert 
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Projekte im Eurostars-Programm 

Markteinführung spätestens 24 Monate nach Projektende 

INNOVATIVE 

PRODUCT PROCESS SERVICE 

YEAR1 YEAR2 YEAR3 YEAR4 YEAR5 

Marktnah! 

Ziviler Zweck! 
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Bottom-up – “Business knows best” 

© EUREKA Secretariat 2014 

TECHNOLOGIEN MARKETBEREICHE 
EINGEREICHTE PROJEKTE EINGEREICHTE PROJEKTE 
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Eligibility - Formalvoraussetzungen 

© EUREKA Secretariat 2014 

Projekt- 

Koordinator 

ist ein 

F&E 

treibendes 

KMU aus 

einem 

Eurostars-

Land 

Mindestens 

zwei Partner 

• voneinander 

unabhängig 

• Juristische 

Personen 

aus 

mindestens  

2 Eurostars-

Ländern 

F&E-KMU 

dominieren 

(≥ 50% der 

Projektkosten 

ohne 

Subaufträge) 

 

International 

ausgewogen 

(≤75% für ein 

Land/ein 

Unternehmen) 

Projektlauf-

zeit ist 

maximal  

3 Jahre 

 

 

Markt-

Einführung 

innerhalb von 

2 Jahren 
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Eligibility - Formalvoraussetzungen 

Mindestens 

zwei Partner 

• voneinander 

unabhängig 

• Juristische 

Personen 

aus 

mindestens  

2 Eurostars-

Ländern 

Achtung verbundene 

und Partnerunternehmen 
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Eligibility - Formalvoraussetzungen 

© EUREKA Secretariat 2014 

Projekt- 

Koordinator 

ist ein 

F&E 

treibendes 

KMU aus 

einem 

Eurostars-

Land 

Mindestens 

zwei Partner 

• voneinander 

unabhängig 

• Juristische 

Personen 

aus 

mindestens  

2 Eurostars-

Ländern 

F&E-KMU 

dominieren 

(≥ 50% der 

Projekt-

kosten) 

 

International 

ausgewogen 

(≤75% für ein 

Land/ein 

Unternehmen) 

Projektlauf-

zeit ist 

maximal  

3 Jahre 

 

 

Markt-

Einführung 

innerhalb von 

2 Jahren 



Beteiligungsregeln 
„Eligibility Criteria“ 

• Alle beteiligten Konsortialpartner sind 

juristische Personen in ihrem jeweiligen 

Sitzland 

 

• Keiner der beteiligten Partner ist wegen 

betrügerischen Verhaltens, finanzieller 

Unregelmäßigkeiten oder illegaler 

Geschäftspraktiken verurteilt 

 

• Keiner der beteiligten Partner ist insolvent oder 

befindet sich in einem Insolvenzverfahren 
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Ein typisches Eurostars-Projekt 

© EUREKA Secretariat 2014 

3-4 Projektpartner 

2-3 Länder 

29 Monate 

durchschnittliche Projektdauer 

1.4 M€ 

durchschnittliche Projektkosten 
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Erwarteter “Impact” 

© EUREKA Secretariat 2014 
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Warum an Eurostars teilnehmen? 

© EUREKA Secretariat 2014 

• Ihr Vorhaben ist für Ihr Unternehmen alleine zu groß 

• Sie brauchen Wissen oder Technologie, die Sie nicht in Ihrem 

Unternehmen haben 

• Sie brauchen Kooperationspartner entlang der 

Wertschöpfungskette 

• Sie haben eine Lösung, die jemand brauchen könnte 

• Zugriff auf Kompetenzen, die Ihnen fehlen 

• Zugang zu neuen Märkten 

• Aufteilung des Risikos 

• … 
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Falsche Vorstellungen über Eurostars 

Wirklichkeit Vorstellung 

Die Beschreibung von Forschung 

und Technologie ist wichtiger als 

der Business-Plan 

 

Partner aus Ländern mit den 

größten Budgets sind die besten 

 

 

Es geht darum, wen man kennt. 

 

 

Es ist ein Programm der EU-

Kommission mit dem gleichen 

Regelwerk 

Eurostars ist für Unternehmen; 

Verwertung und Impact sind vital. 

 

Nur die besten Projekte erhalten 

Förderung. Qualität zugunsten der 

Budgetverfügbarkeit zu opfern 

kann ein schlechter Ratgeber sein. 

 

Die Kriterien stellen sicher, dass 

nur Exzellenz zählt. 

 

Eurostars-Förderung wird national 

vergeben und unterliegt den 

nationalen Regeln 
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Eurostars - Ablauf 

© EUREKA Secretariat 2014 

APPLICATION EVALUATION MONITORING 



© EUREKA Secretariat 2014 

Einreich-Prozess 

Projektidee 

Evaluation 

Ausfüllen der  

APPLICATION FORM 

REGISTRIERUNG 

My Eurostars 

Beratung 

durch die 

NPCs 

SUBMIT 
Upload  

ANHÄNGE 

CHECK 

YOUR 

ELIGIBILITY! 

READ 

RELEVANT 

GUIDELINES! 
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Online-Application 

© EUREKA Secretariat 2014 

www.eurostars-eureka.eu 
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Woraus besteht der Antrag? 

© EUREKA Secretariat 2014 

Project Pitch: Kurze Zusammenfassung des Vorhabens 

Business case: Warum ? (Weg auf den Markt, Mitbewerb, 
IPR,…) 

Project description: Worum geht es im Projekt? 

Work packages: Wie, wer, .. ? 

Participants: Wer stellt den Antrag? Wie ist das 
Konsortium zusammengesetzt? 

Project annexes 
 

Überprüfen Sie, ob Ihre Organisation die Voraussetzungen für eine Förderung erfüllt. 

Sprechen Sie mit Ihrem nationalen Büro (NPC). 

 



Welche Ausschreibungsunterlagen 
sind relevant? 

INTERNATIONAL 

 

 www.eurostars-eureka.eu/home/guidelines  

alle Guidelines in ihrer jeweils aktuellen Fassung 

 Eligibility guidelines for project applications 

 Guidelines for completing an application 

 

 weitere Guidelines (wie Guidelines for participants, 

Guidelines for request for changes, …) 

 Formulare (Request for changes form, …) 
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Welche Ausschreibungsunterlagen 
sind relevant? 

NATIONAL 

 

über www.ffg.at/eurostars können Sie 

alle Leitfäden in ihrer jeweils gültigen Fassung 

herunterladen 

 

 Leitfaden für Eurostars-2 

 FFG-Richtlinien (Förderungsrichtlinien) 

 Kostenleitfaden 
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ACHTUNG –  

Neue Richtlinien seit 

1.1.2015 

http://www.ffg.at/eurostars
http://www.ffg.at/eurostars
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Evaluation 

© EUREKA Secretariat 2014 

SECURED FUNDING 

SECURED FUNDING 

EUROSTARS 

M
O

N
IT

O
R

IN
G

 
A

P
P

L
IC

A
T

IO
N

 S
U

B
M

IT
T

E
D

 

COMPLETE-

NESS 

CHECK 

ELIGIBILITY 

CHECK 

EXPERT 

EVALUATION 

FINANCIAL 

VIABILITY 

CHECK 

PANEL 

EVALUATION 

+RANKING 

RANKING 

LIST 

CONSORTIUM 

AGREEMENT 

(CA) 

PUBLIC 

PRIVATE 

START 
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Evaluierungskriterien 

© EUREKA Secretariat 2014 

QUALITY AND EFFICIENCY 

OF THE IMPLENTATION: 

BASIC ASSESSMENT 

EXCELLENCE: 

INNOVATION AND R&D 

IMPACT: MARKET & 

COMMERCIALISATION 

• Quality of the consortium 

 

• Added value through co-

operation 

 

• Realistic and clearly defined 

Project management & 

planning 

• Reasonable cost structure 

• Degree of Innovation 

• New applied knowledge 

• Level of Technical 

Challenge 

• Technological achievability 

& Risk 

• Market size 

• Market access and risk 

• Competitive advantage 

• Clear and realistic 

commercialisation plans 

• Time to market 
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Schritt 1: unabhängige Expert_innen 

© EUREKA Secretariat 2014 

Database 

of experts 

3 experts 3 evaluation 

   criteria 

Application 

assessment 

ON EUROPEAN LEVEL 

ON NATIONAL LEVEL 

IMPLEMENTATION 

EXCELLENCE 

IMPACT 

2nd STEP OF 

EVALUATION 

National funding 

bodies (NFB) 

Applications 

financial viability 

check 

Financial 

viability 

assessment 

Public 

funding 

Results are 

given to IEP 

SIMULTANEOUSLY 
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Schritt 2: Independent Evaluation Panel 

INDEPENDENT 

EXPERT PANEL 

Expert  

application 

assessment 

Application  

form 

NFBs 

Financial 

viability 

assessment 
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Förderung – nationale Agenturen 

© EUREKA Secretariat 2014 



Eurostars Förderung in Österreich 

Förderquoten für F&E-Kosten österreichischer Teilnehmer in 

Eurostars-Projekten (Kategorie Experimentelle Entwicklung) 

 

• max. 60% für Kleine Unternehmen 

• max. 50% für Mittlere Unternehmen 

• max. 30% für Großunternehmen 

• max. 40% für Universitäten und Forschungseinrichtungen; 

erhöht sich auf max. 60%, falls ein österreichisches KMU 

im Konsortium ist („wirksame Zusammenarbeit“) 

 

• maximal 500.000 € Fördermittel pro Projekt 
gilt für alle österreichischen Projektpartner zusammen 

 

• nationales Budget  voraussichtlich 3,5 Mio. € / Jahr 
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Europäische und nationale Ethikregeln 

Eurostars-Projekte unterliegen den Ethik-Richtlinien von 
Horizon2020. 
 
Die Anträge werden einem Ethik-Review unterzogen (je nach 
Relevanz), ggf. kommt es zu zusätzlichen Auflagen im Falle 
einer Förderung oder einem Ausschluss. 
 
U.a. wird auch der Umgang mit personenbezogenen Daten im 
Projekt geprüft. 
 
Weitere Informationen im Anhang II des FFG-Eurostars-
Leitfadens bzw. unter 
 
http://ec.europa.eu/research/participants/docs/h2020-funding-
guide/cross-cutting-issues/ethics_en.htm 
 

http://ec.europa.eu/research/participants/docs/h2020-funding-guide/cross-cutting-issues/ethics_en.htm
http://ec.europa.eu/research/participants/docs/h2020-funding-guide/cross-cutting-issues/ethics_en.htm
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http://ec.europa.eu/research/participants/docs/h2020-funding-guide/cross-cutting-issues/ethics_en.htm
http://ec.europa.eu/research/participants/docs/h2020-funding-guide/cross-cutting-issues/ethics_en.htm
http://ec.europa.eu/research/participants/docs/h2020-funding-guide/cross-cutting-issues/ethics_en.htm
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http://ec.europa.eu/research/participants/docs/h2020-funding-guide/cross-cutting-issues/ethics_en.htm
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Zeitlicher Ablauf eines Cut-Offs 

Time-to-contract 4 bis 7 Monate 
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Erfolgsfaktoren 

• Verfügbar sein  
> Sie sollten für die nötige Vorbereitungszeit verfügbar sein  

(Partnersuche, Proposal, Konsortialvertrag …) 

 

• Partnerschaft: “win-win”-Kooperation  
> Zeigen Sie Komplementarität und Mehrwert der 

transnationalen Partnerschaft –  

während des Projekts und nach dem Projekt  

 

• Zeigen, dass die Partnerschaft ihre Zeile erreichen kann 
> Erläutern Sie für jeden Partner die Kompetenzen in 

Management, Wissenschaft und Technik sowie die finanziellen 

Ressourcen zur Projektdurchführung 

 

• In “Zeiten wie diesen” ist Steuergeld knapp 
> Zeigen Sie, dass Sie finanziell-wirtschaftlich gut dastehen 

> Eine schwache Finanzlage kann ein Ausschlussgrund sein 
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Erfolgsfaktoren 

• Definieren Sie klare, mess- und verifizierbare Ziele 
> Beschreiben Sie Indikatoren für den Erfolg der Technologie sowie 

der kommerziellen und finanziellen Zielwerte 

 

• Legen Sie dar, warum Ihr Projekt gefördert werden sollte 
> Legen Sie besonderen Wert auf die Risiken und den strategischen 

Charakter des Vorhabens anhand des erwarteten kommerziellen  

und finanziellen Mehrwerts – auf europäischer Ebene 

> Was bekommt man für sein Geld? 

 

• Seien Sie (technologisch) ambitioniert, aber bleiben Sie 

realistisch 
> Erarbeiten Sie einen methodischen Zugang in Übereinstimmung 

mit Partnerschaft, Budget und Zeitplanung zum Abschluss des 

Projekts und der Vermarktung der Ergebnisse 
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Erfolgsfaktoren 

 

• Legen Sie dar, wo die Innovation Ihres Vorhabens liegt 
> Neue industrielle Anwendungen und ihr Mehrwert im industriellen 

Sektor und den relevanten Märkten 

 

• Die Beschreibung der Technologie ist der einfache Teil, aber 

es ist mehr zu tun: 
> Wer sind die Projektpartner? Was gewinnen Sie aus der 

Partnerschaft, was bringen Sie ein? 

> Fokus auf die Methodologie (Ziele, Wege, Ergebnisse) 

> Angemessener und realistischer Kostenplan 

> Analyse der Risiken. Wie gehen Sie damit um? 
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Erfolgsfaktoren 

• Was ist Ihr Markt? (nicht vergessen) 
> Produktpläne, Verwertungspläne, Kommerzialisierungsstrategie 

> Analyse und Vergleich mit dem Stand der Technik/des Wissens 

> Marktbarrieren? 

> Wettbewerbsvorteile? 

> Realistischer Marktanteil? Return of Investment (ROI) ? 

> Schutzrechte – Gute IPR Analysen/Strategien sind selten 

 

• Sorgfalt beim Befüllen des Antrags 
> Anpreisen der Schlüsselelemente für die Evaluatoren. Geben Sie 

den Antrag einer objektiven Person zum Durchlesen. 

> Proof reading – der günstigste Weg zu einem guten Antrag 

 

• Lassen Sie sich von nichts überraschen. 
> Hausaufgaben 

> Beratung/Information beim  National Project Coordinator (NPC) 
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Eurostars Ausschreibungen „CoD“s 

• Cut-Off 4: 17. September 2015 

  333 Einreichungen  
 

• Cut-Off 3: 5. März 2015 

      266 Einreichungen – 96 gefördert; 36% success rate 
 

• Cut-Off 2: 11. September 2014  

      356 Einreichungen – 90 gefördert; 25% success rate 
 

• Cut-Off 1: 13. März 2014  

      299 Einreichungen – 70 gefördert; 23% success rate 
 

2 Cut-off Dates pro Jahr von 2014 bis 2020 
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Eurostars Ausschreibungen „CoD“s 

Cut-Offs im Jahr 2016 

 

 

• Cut-Off 5 – 18. Februar 2016 

 

• Cut-Off 6 – 15. September 2016 



Information und Beratung 

Das EUREKA-Team der FFG steht Ihnen 

für Ihre Fragen sowie zur vertiefenden 

Beratung zur Verfügung: 

https://www.ffg.at/eurostars  

 

Eine Formalprüfung Ihres Antrags durch 

die FFG ist möglich, sofern der Antrag 

rechtzeitig vor dem Cut-Off zur 

Verfügung steht. 

Österreichische Forschungsförderungsgesellschaft | Sensengasse 1 | 1090 Wien | www.ffg.at 38 

https://www.ffg.at/eurostars
https://www.ffg.at/eurostars


DANKE 

 

FÜR IHRE 

AUFMERKSAMKEIT 
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Olaf Hartmann, FFG 

Der Eurostars Antrag 



Eurostars-2 Cut-Off 5 

• 18. Februar 2016, 20 Uhr Brüsseler Zeit 

 

• Einreichung erfolgt online über die zentrale 

Webseite 

www.eurostars-eureka.eu 

 

• Warten Sie möglichst nicht bis zur Deadline 

für Ihre Einreichung.  
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Übersicht Ablauf: bis zum Projekt 
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Application Form 

and Annexes 

Eligibility 

Eurostars 

Project 

Evaluation 

Ranking 

Funding 

Synchronisation 

eCall Kurzantrag 
Firmendaten 

Zusatzinformationen 

Bonitätsprüfung 

Verfügbare Mittel 
Commitments 

eCall Langantrag 
detaillierter Kostenplan 

Förderungsvertrag 

Der Zug fährt auf 

zwei Gleisen 



Übersicht Ablauf: Abwicklung 
geförderter Projekte 
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Project Kick-Off 

Meeting 

Project Progress 

Reports (PPR) 

Completion of 

the Project 

Final Report 

Zahlungs- und 

Berichtsplan 

Zwischenbericht 

Zwischenkontrolle 

Endbericht 

Endabrechung 

Endkontrolle 

Revision 

Ratenfreigabe 

1. Rate 

Schlussrate 

Change 

Request 
Fristerstreckung 



Das Eurostars-Antragsverfahren 

1. Beteiligungsregeln – Eligibility Criteria 

2. Ablauf nach der Einreichung 
• Eligibility Check 

• Evaluation: nationale Förderungsstellen und 

unabhängige ExpertInnen 

• Qualitätsschwelle 

• Evaluation: Independent Evaluation Panel (IEP) 

• Förderungsempfehlung (HLG) 

• Budgetabgleich – Funding Synchronisation 

• Förderungsverträge 

3. Antragsformular (Online-System) 
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Antragsformular 

• Zur Ausfüllung folgen Sie bitte den 

„Guidelines for completing an application“ 
www.eurostars-eureka.eu/home/guidelines 

 

• Der Antrag wird Online über einen 

Webbrowser bearbeitet. 

• Zwischenspeichern und Erzeugung einer 

PDF-Offline-Version jederzeit möglich 

 

• SUBMIT = FINALE EINREICHUNG! 

Danach sind keine Änderungen oder 

Nachreichungen mehr möglich. 
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Antragsformular 

Der Projektantrag enthält sechs Kapitel: 

 

1. Zusammenfassung des Projekts 

2. Business Case 

3. Das Projekt 

4. Die Arbeitspakete 

5. Das Konsortium 

6. Die einzelnen Projektpartner 
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Section 1 – The pitch 

• Project Title 

• Project Acronym 

• What do you want to do? What will you 

deliver? 

• Why do you want to do it? 

• How will you make money? 

• Technical area (drop-down) 

• Market area (drop-down) 

• Total cost (automatically) 
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Section 2 – The business case 

• What is the project goal? What will be the main 

result of the project? 

 

• What are you going to sell? To whom and how? 

 

• Would you define this a new product, an 

improvement of an existing product, or an existing 

product adapted for a new market (or a 

combination)? What kind of development is 

envisioned? Breakthrough or incremental? 
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Section 2 – The business case 

• Eurostars funding does not cover all of the elements 

in the product development cycle. With reference to 

your business plan, quantify the finances invested to 

date, the project costs, and the future investments 

(your own/other resources) that will be 

necessary/required for commercialization.  

• Describe the steps and timeline towards 

commercialization and beyond. 

• How many months after project completion will it 

take for the main project result to reach the market 

(or clinical trial)? 
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Section 2 – The business case 

• Describe the commercial state-of-the-art which is 

available today in your sector. 

• Competition in the industry: Who are the major 

players in your target market? Who do you consider 

are your direct competitors? What competing 

products/solutions are being developed or are on 

the market? 

• How is your product different? Why is it innovative? 

How will it be positioned with respect to the 

competition? 

• Identify the potential barriers to market entry and 

describe how each will be overcome. 
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Section 2 – The business case 

• Describe in detail the consortium’s current 

positioning within the target market? 

 

• What level of market penetration do you expect? 

 

• What is your sales forecast? Justify your answer. 

 

• What is the projected annual profit over the each of 

the first 5 years of sales? 

 

• What is the payback period for the initial 

investment? 
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Section 3 – The project 

• What is the method/approach you will use? Why did 

you choose this method/approach? 

 

• What is the technical challenge of this approach? 

 

• What are the risks of this approach? How will you 

reduce these risks? 

 

• What other methods/solutions are available (both 

technical and non-technical)? Why is yours better? 

 

• Are there any ethical or legal issues linked to this 

approach? 
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Section 4 – The work packages 

• When is your project expected to start? 

• How many months will the project take to complete? 

• Work package name 

• Work package summary 

• Work package start time 

• Duration of work package 

• Milestones and Outcomes 

• Tasks 

 

Österreichische Forschungsförderungsgesellschaft | Sensengasse 1 | 1090 Wien | www.ffg.at 53 



Section 5 – The consortium 

• Name of each participant 

• Identify the main participant 

• Describe the project management experience of the 

main partner. Explain how they will lead this project. 

• Why will this project benefit through the 

collaboration of the listed participants? 

• What pre-existing knowledge will be brought to the 

project? Who owns it? Who will have authorization 

to use it? 

• Will the project’s results be protected? How? 
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Section 5 – The consortium 

• How will the project’s results be distributed across 

the consortium? Who will own them? Who will be 

able to exploit them? 

 

• What will happen in the event of a partner leaving 

the consortium? How will access to the knowledge 

and results as well as their ownership be affected? 
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Section 6 – The participants 

• Shortened organization name 

• Coordinates 

• Registration/VAT number 

• Names and titles of the principal director(s) 

• Year of company registration 

• Contact Person, The contact person’s function (job) 

within the organization, Email address, Direct phone 

number 

• What are your core business activities and 

expertise? In which sectors do you operate? 

• With reference to your annual report, clearly explain 

your current financial situation. 
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Section 6 – The participants 

• Eurostars does not cover 100% of any project costs. 

With reference to your business plan, explain in full 

how you intend to finance your part of the project. 

What are your sources of finance? Are these 

secured or conditional? What alternatives are 

available? 
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Section 6 – The participants 

Answer the following: 

 

a. State the number of R&D projects your 

organization is currently running/participating in. 

 

b. How many Full-Time Equivalents do you allocate to 

these projects?  

 

c. How many of these projects are subject to public 

funding? 

 

d. For these projects, what is the total value (€) of the 

public funding? 
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Section 6 – The participants 

• Why are you participating in this project? Why are 

you going to invest your money and personnel in it? 

• What is the economic impact this project will have 

on your organization? 

• What is the expected employment growth as a result 

of this project? 

• With reference to the work package descriptions, list 

each of your tasks in the project 

• Will you subcontract any work? 
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Section 6 – The participants 

• Description of subcontracting 

• Enter the person-hours and full costs associated 

with your participation in this project into the table. 

• Type of organization 

If you are an SME, do you comply with the definition 

of ‘R&D-performing SME’? 

• Start date of financial report, End date of financial 

report 

• Date the financial report was submitted to national 

authorities 
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Section 6 – The participants 

• Headcount (number of people) 

• Number of Full-Time Equivalents employed (number 

of people) 

• Number of Full-Time Equivalents dedicated to R&D 

(number of people) 

• Annual turnover (in Euro) 

• Annual turnover dedicated to R&D expenditure (in 

Euro) 

• Balance sheet total (in Euro) 

• Combine the financial accounts corresponding to the 

data in columns 1 and 2 and upload then as a single 

document. 
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Anhänge zum Projektantrag 

• VERPFLICHTEND 

Die beiden jüngsten Jahresabschlüsse – 

auch wenn noch nicht bei der Finanzbehörde 

eingereicht 

 

Falls das unmöglich ist, muss ein Business 

Plan (Englisch!) vorgelegt werden. 

 

Ausnahme: zu 100% staatlich finanzierte 

Organisationen 

 

• sowie OPTIONALE Anhänge 
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Weitere Einreichdokumente 

Nach dem Cut-Off, falls der Projektantrag 

vollständig ist: 

 

• Commitment and Signature Form 

personalisierte Zusendung an jeden 

Konsortialpartner, zu unterschreiben 

binnen 7 Tagen 

 

• Für KMU: ausgefüllte SME declaration 

der Europäischen Kommission 
http://eur-lex.europa.eu/LexUriServ/LexUriServ.do?uri=OJ:C:2003:118:0005:0015:EN:PDF  
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Weiterführende Informationen 
und Kontakte 

FFG -  

Beratung und nationale Abwicklung 

Ausschreibungsdokumente national 

www.ffg.at/eurostars 

 

 

Eurostars-Webseite –  

Information, Registrierung, Antragstellung, 

Ausschreibungsdokumente international 

www.eurostars-eureka.eu  
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Formalcheck Ihres Antrags 

bei rechtzeitiger Übermitt- 

lung vor dem Cut-Off 

Beratung telefonisch od. 

persönlich  (bitte Termin  

vereinbaren). 



Alternative 
Förderungsmöglichkeiten 

EUREKA: 

 

• BILAT-Israel, nächster Cut-Off 1.2.2016 

 

• EUREKA Netzwerkprojekte 

 

• thematische Ausschreibungen der EUREKA Cluster 

(IKT, „grüne“ Energie, Wasser, Metallurgie) 

 

• www.ffg.at/eureka  
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Eurostars 
Der Drei-Länder-Überblick 

Juni 2015 

http://www.ffg.at/


Fördermittel, Förderquoten 

D A CH 

Budget/Jahr/Mio. € ca. 15 ca. 3,5 ca. 6,5 

Max. Förderung/€  
pro Projekt und Land   

500.000 

Kleine Unternehmen ≤ 50% ≤ 60% ≤ 50% 

Mittlere Unternehmen ≤ 50% ≤ 50% ≤ 50% 

Großunternehmen - ≤ 30% ≤ 25% 

Universitäten ≤ 50% ohne KMU 
≤ 100% mit KMU 

≤ 40% ohne KMU 
≤ 60% mit KMU 

≤ 50% 
 

Forschungs-
einrichtungen 

≤ 50% ohne KMU 
≤ (65 bis 100)% mit 

KMU 

≤ 40% ohne KMU 
≤ 60% mit KMU 

≤ 50% 



Einzureichende Unterlagen 
Antragsphase (national) 

D A CH 

Easy-online-Antrag 
● 

Teilprojektbeschreibung 
 & Verwertungsplan 

● 
Bonitätsunterlagen 

(Testierter JA, HR-Auszug, 
“Bank an Bank”-Auskunft) 

● 
KMU-Erklärung im Original 

FFG Kurzantrag im eCall 
(Firmendaten, Zusatz-
informationen für die 

Bonitätsprüfung) 
● 

FFG Vollantrag im eCall 
(nur für „approved 

projects“; 
detaillierter Kostenplan) 

 
Nationaler Projekt- und 

Finanzplan (nur für 
genehmigte Projekte) 



Relevante Unterlagen und Leitfäden 

D A CH 

BMBF-
Förderbekanntmachung 
vom 2. April 2014 und 

Ergänzung vom 14. August 
2014  

● 
Richtlinien und 

Nebenbestimmungen für 
Zuwendungsanträge auf 

Kosten- bzw Ausgabenbasis 
● 

www.eurostars.dlr.de 

FFG Eurostars Leitfaden 
(Update für jeden Cut-Off) 

● 
FFG Richtlinien 

(Fördergrundsätze) 
● 

Leitfaden 
„Kostenanerkennung in 

FFG-Projekten” 
 

 
Factsheet Eurostars 

● 
Factsheet Eurostars  

Eligible Costs  

http://www.eurostars.dlr.de/


Kategorien und förderfähige Kosten 
D A CH 

Kosten bzw. Ausgaben für 
projektbezogene F&E-

Arbeiten 

Direkte, tatsächliche und 
zusätzliche  projektbezogene 

F&E Ausgaben 

Kosten bzw. Ausgaben für 
projektbezogene F&E-

Arbeiten 

Personalkosten zzgl. 120% 
Gemeinkostenpauschale 

(KMU) 

Personalkosten Saläransätze gem. 
Factsheet Eligible Costs 

Reisekosten zu 
Projekttreffen 

Reisekosten Kosten für Reisen und 
Verbrauchsmaterial 

Materialkosten F&E-Infrastruktur Nutzung; 
Sach- und Materialkosten 

Abschreibungen 
 

Unteraufträge Drittkosten Unteraufträge F & E 

25% 
Gemeinkostenpauschale 

(auf alle Kosten außer Drittkosten) 



Typische nicht  förder- oder 
anerkennbare Kosten 

D A CH 

Verbot der Doppelförderung 

Marketing & Vertrieb 
● 

Großgeräte/Anlagen 
● 

Klinische Studien 
● 

Unteraufträge an 
Verbundpartner 

● 
Reisen zu Konferenzen & 

Messen  

Marketing und Vertrieb 

Erwerb von Liegenschaften 

Rücklagen 

Bewirtungskosten 

Repräsentationsausgaben 

Steuern, Gebühren, 
Beiträge 

Aufträge an Projektpartner 

Patenterhaltungskosten 

Marketing und Vertrieb 
● 

Patenterhaltungskosten 
● 

Unteraufträge, die nicht 
F&E betreffen 

● 
Unteraufträge an 

Projektpartner 

Weiteres siehe Leitfaden 



Förderverträge und Projektbeginn 

D A CH 

Projektstart erst nach 
Bewilligung durch BMBF 

Anerkennungsstichtag:  
Einreichdatum des FFG-

Vollantrags 

Projektstart ab 
unterzeichnetem 
Konsortialvertrag 

Unterschriebener 
Konsortialvertag muss 

vorliegen vor 
Mittelauszahlung 

 

Unterschriebener 
Konsortialvertag muss 

vorliegen vor 
Mittelauszahlung 

Fördervertrag nach 
Fertigstellung des Projekt- 

und Finanzplans 

Synchronizität zwischen 
Förderungsvertrag und 

Eurostars-Projekt 
nachdrücklich empfohlen 



Zuständigkeiten und Kontakte 

D A CH 

 
 
 

www.eurostars.dlr.de www.ffg.at/eurostars  http://www.sbfi.admin.ch/
eurostars  

Nadja Rohrbach (NPC) und 
MitarbeiterInnen 

Olaf Hartmann (NPC) 
Manuela Jeretic (NFB) 

Janique Siffert (PO) 
Colette John-Grant (NPC) 

+49 (0) 228 3821-1380 +43 (0) 5 77 55 49 03 +41 (0) 58 465 46 03 

http://www.eurostars.dlr.de/
http://www.ffg.at/eurostars
http://www.sbfi.admin.ch/eurostars
http://www.sbfi.admin.ch/eurostars

